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Die 5 größten Fehler im



Warum dieser  
Guide für dich ist 
Network Marketing verspricht Freiheit,  
Selbstbestimmung und ein Leben ohne  
finanzielle Sorgen.  
 
Doch für viele bleibt dieser Traum  
unerfüllt – trotz harter Arbeit. 

Ich kenne das. Ich habe selbst die klassischen 
Fehler gemacht. Monatelang. Vielleicht hast du 
dir auch schon folgende Fragen gestellt: 
 
„Warum meldet sich  
niemand auf meine Posts?“ 
 
„Warum sagen mir Freunde  
ab – oder blocken mich sogar?“ 
 
„Warum scheint es bei  
anderen so einfach zu laufen?“

Die Wahrheit ist: Network Marketing  
funktioniert – aber nur mit dem richtigen  
System und der richtigen Denkweise. 

In diesem kurzen Guide zeige ich dir  
die 5 größten Fehler, die 90 % aller  
Networker machen – und wie du sie  
konkret vermeiden kannst, um endlich  
konstant neue Partner zu gewinnen.



Fehler #1: Du arbeitest nur mit der „warmen Liste“

Fehler #2: Du hast keine klare Positionierung

Dir wurde vielleicht gesagt: „Mach eine Liste  
mit 100 Leuten aus deinem Umfeld und sprich sie alle an.“ 

Wenn du sagst: „Mein Business ist für jeden geeignet“,  
erreichst du niemanden wirklich. Je klarer deine Botschaft,  
desto mehr ziehen sich die richtigen Menschen angezogen.

Tausch: Beziehung gegen echtes Interesse

„Sprich mit allen – und keiner hört dir zu.“

Das Problem:
Diese Liste ist schnell abgearbeitet – und sie basiert auf Beziehungen,  
nicht auf echtem Interesse am Business.

Die Lösung: 
Baue dir stattdessen eine Zielgruppe auf, die wirklich offen ist für dein  
Angebot. Nutze Social Media, Content oder gezielte Gespräche, um  
Menschen zu erreichen, die von sich aus neugierig werden. 

Die Lösung:  
Positioniere dich klar. Überlege dir:  

– Für wen ist mein Angebot besonders wertvoll?  
– Welches Problem löse ich? 
– Wofür stehe ich als Persönlichkeit?
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Fehler #3: Du hast kein System

Fehler #4: Du verkaufst das  
Produkt – nicht die Transformation

Wenn du jedes Gespräch anders führst, jeden Post spontan 
machst und Leads nicht nachverfolgst, ist dein Erfolg Zufall.

Ein gutes System bringt dir Planbarkeit statt Frust.

„Mein Produkt hat die besten Inhaltsstoffe“, „Unser  
Marketingplan ist genial“ – das interessiert fast niemanden.

Statt: „Unsere Creme hat Q10.“  
Sag lieber: „Du bekommst ein frisches Hautbild  
und fühlst dich endlich wohl in deiner Haut.“

„Kein Profi arbeitet ohne System – warum solltest du?“

Nutze emotionale Sprache, keine technischen Daten.

Die Lösung: 
Arbeite mit einem klaren System: 

– Wie kommen Menschen zu dir? 
– Was passiert danach? 
– Wie werden sie informiert, inspiriert und entschieden sich dann? 

Die Lösung:  
Sprich über das Ergebnis, nicht über Features.  
Menschen kaufen Veränderung, nicht Fakten.
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Fehler #5: Du hast Angst vor Ablehnung

Diese Angst lähmt viele – also posten sie nicht,  
sprechen niemanden an oder hören ganz auf. 

Erfolg im Network Marketing ist  
kein Zufall – sondern eine Entscheidung  
für das richtige System 
Viele scheitern nicht, weil sie zu wenig  
tun – sondern weil sie das Falsche tun. 
 
Ohne Klarheit, ohne Strategie, ohne System  
bleibt Network Marketing oft frustrierend. 

Mit diesem Report hast du einen ersten  
Einblick bekommen, welche Denkfehler  
dich ausbremsen – und wie du den Weg 
frei machst für echten Fortschritt.

Darin zeige ich dir Schritt für Schritt: 

– Wie du planbar neue Teampartner gewinnst,  
ohne ständig Menschen zu „überreden“ 

– Wie du Gespräche führst, die natürlich zum Ab   
schluss führen – ohne Druck und ohne Ablehnung 

– Das genaue System, mit dem du in 3 Monaten 
+300% erfolgreicher im Network Marketing werden 
kannst 

Dein exklusiver Bonus: Ich habe  
dich direkt für mein Live-Webinar  
angemeldet

Dein Platz für  
heute Abend  
um 19 Uhr ist  
reserviert! 

„Ein Nein bringt dich näher zum Ja. Jedes Gespräch zählt.“

Die Lösung:  
Lerne, dass „Nein“ nicht persönlich gemeint ist. Es ist ein Filter.  
Jeder Profi hat Hunderte Neins gehört – und daraus gelernt.

Du brauchst keine Zustimmung – du brauchst Klarheit.


